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Ihr Vertrieb muss sich taglich den Herausforderun-
gen stellen und Zeit und Energie investieren, um
neben dem Tagesgeschaft neue Kunden zu akqui-
rieren.

Wir unterstiitzen hier gezielt, effizient und kosten-
ginstig und schaffen fiir Sie und lhren Vertrieb die
notwendigen zeitlichen Ressourcen fiir die anste-
henden Verkaufsgesprache.

Vernetzte Vertriebskompetenz

Unsere Mitarbeiter melden sich in lhrem Namen
und versenden die notwendigen Informationen
mit lhren Absenderangaben. Die fiur Sie zustandi-
ge Mitarbeiterin wird Ihnen namentlich bekannt
gegeben, so dass Sie bei moglichen Riickfragen
den Bezug unmittelbar herstellen kénnen.

Die Kontaktanbahnung kann sowohl darauf ausgerich-
tet sein, direkt einen Gesprachstermin fur Sie zu ver-
einbaren als auch Interesse fiir eine Kontaktaufnahme
ZuU erzeugen.

Qualifizierungsergebnis

14% 43%

B Qualifiziert
H Interesse
M Lead

Erfolgreiche Gesprache, die lhre unmittelbaren Aktivi-
taten erforderlich machen, werden unverziiglich an
Sie per Mail weitergeleitet. Wenn Sie uns im Vorfeld
definierte Termine nennen, kénnen wir diese un-
mittelbar zur Vereinbarung von Vor-Ort-Terminen
einsetzen.

Beispiel aus der Praxis:

Laufzeit: 4 Monate
Umfang: 20 qualifizierte Calls pro Monat

4Telefonkonferenzen zur
Detailabstimmung

Ergebnis: 80 abgerechnete Calls

(zum Teil Mehrfachanrufe nach Abstimmung mit der
Projektleitung)

56 bearbeitete Firmen
Effizienzquote: 70 %




Vertrauensvolle
Zusammenarbeit von Anfang
an und erfolgreiche Begleitung
bis ins Ziel

Seit 1996 sind wir von der B|O|A GmbH in
Deutschland erfolgreich tatig. Unsere Berater kon-
nen auf langjahrige Erfahrungen zuriickblicken. In
zahlreichen Projekten haben sie dies unter Beweis
gestellt.

Vertrauensvolle Zusammenarbeit bedeutet fir
uns, dass wir nur in den Feldern beraten, in denen
wir Spezialkenntnisse nachweisen kénnen:

® Marketing und Vertrieb

® Beschaffung

® Organisation und IT

Unsere Philosophie:

»Wir schaffen Mehr Wert" bestimmt unser Han-
deln. Nachhaltigkeit in den Lésungen, Nachhaltig-
keit in den Erfahrungen gehdéren dabei zu unserem
Anspruch.

Unsere Kunden
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B|O|A GmbH Telefon: 02373 919541
Telefax: 073 919542
info@boa.de
www.boa.de

Walramstralle 15
58706 Menden



